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SISTEMA MAESTRO DE VENTAS

Desarrolla el criterio comercial para conducir mejores
conversaciones y tomar mejores decisiones de venta.

Sistema Maestro de Ventas es un programa de formacion practica disehado para
asesores, vendedores, consultores, duefios de negocio y profesionales
independientes que desean construir una forma mas soélida, consistentey
estratégica de vender.

A diferencia de los cursos tradicionales, este programa no esté organizado
alrededor de técnicas aisladas o guiones para memorizar.

Esta construido alrededor de 9 competencias comerciales que desarrollan la
capacidad de interpretar lo que ocurre dentro de una conversacién mientras
todavia estas a tiempo de influir en su direccién.

Durante ocho semanas trabajaras sobre el recorrido completo de una venta,
desde la generacion de oportunidades hasta la construccidon de relaciones
comerciales de largo plazo.

El objetivo es que dejes de depender de la intuicidon o la improvisaciony
desarrolles una manera mas consciente de vender.

Alfinalizar el programa seras capaz de:

v Preparar reuniones con una estrategia clara

Vv ldentificar qué esta evaluando realmente un cliente antes de decidir
v Hacer preguntas que revelen informacién valiosa

v Conducir conversaciones con mayor seguridad y direccion

v Manejar objeciones sin perder autoridad

v Recuperar oportunidades que parecian perdidas

v Generar nuevas ventas con clientes actuales

v Construir un sistema constante de referidos

v Tomar mejores decisiones comerciales en cualquier tipo de conversacion
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Las 9 Competencias del Sistema Maestro de Ventas

Cada competencia desarrolla una parte distinta de tu capacidad para vender.
Cuando trabajan juntas, aparece el verdadero objetivo del programa: el criterio
comercial.

1. Conseguir Conversaciones: Generar oportunidades con las personas
correctas.

2. Preparacion Comercial: Llegar a cada reunidn con informacion, direccidény
objetivos claros.

3. Entender Como Decide una Persona: Comprender qué factores influyen en la
decision de compra.

4. Conducir Conversaciones: Escuchar, preguntar y mantener el rumbo de cada
reunion.

5. Conversaciones Dificiles: Responder con criterio cuando aparecen
objeciones, dudas o resistencia.

6. Recuperar Ventas y Seguimiento: Volver a abrir oportunidades detenidas sin
perseguir al prospecto.

7. Hacer Crecer Clientes: Convertir una venta en una relacién comercial de largo
plazo.

8. Generar Referidos: Crear sistemas que multipliquen las oportunidades de
negocio.

9. Criterio Comercial: Integrar todas las competencias para tomar mejores
decisiones mientras la conversacioén esta ocurriendo.

Método de Ensenanza

El Sistema Maestro de Ventas combina distintos formatos de aprendizaje para
facilitar la aplicacion inmediata.

Sesiones en vivo

Ocho sesiones donde se desarrollan las competencias, se analizan casos reales,
se resuelven dudas y se realizan ejercicios practicos.
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Material complementario

Contenido grabado para profundizar cada temay permitir que avances a tu propio
ritmo.

Comunidad privada

Un espacio para compartir experiencias, resolver dudas y aprender junto con otros
profesionales.

Ejercicios de aplicacidén

Cada semana llevaras lo aprendido a conversaciones reales para desarrollar
criterio comercial desde la practica.

Calendario del Programa

Sesiodn Inicial: Miércoles 12 de agosto

Bienvenida al Sistema Maestro de Ventas

Conoceras la metodologia del programa, las nueve competencias, el concepto de
criterio comercialy la forma en que trabajaremos durante las siguientes semanas.

Moédulo 1: Miércoles 19 de agosto

Conseguir Conversaciones y Preparacion Comercial
Aprenderas a generar mejores oportunidades y llegar preparado a cada reunion.

Moédulo 2: Miércoles 26 de agosto

Entender Como Decide una Persona

Comprenderas como toman decisiones los clientes y qué factores influyen
realmente en una compra.

Moédulo 3: Miércoles 2 de septiembre

Conducir Conversaciones

Desarrollaras la capacidad de escuchar, preguntary conducir reuniones con
mayor direccion.

Moébdulo 4: Miércoles 9 de septiembre

Conversaciones Dificiles
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Aprenderas a responder objeciones, negociar y mantener el criterio cuando la
conversacién cambia de direccion.

Médulo 5: Miércoles 16 de septiembre
Recuperar Ventas y Seguimiento

Descubriras como reactivar oportunidades detenidas y construir seguimientos
mucho mas efectivos.

Médulo 6 y Médulo 7: Miércoles 23 de septiembre

Hacer Crecer Clientes

Aprenderas a convertir una primera venta en una relacién comercial de mayor
valory duracion.

Generar Referidos

Construiras un sistema para que tus propios clientes generen nuevas
oportunidades de negocio.

Mddulo 8: Miércoles 7 de octubre
Criterio Comercial

Una sesidén integradora donde pondras en practica las nueve competencias
analizando conversaciones reales y fortaleciendo tu capacidad para tomar
mejores decisiones comerciales.

*Todas las sesiones comienzan a las 9:00 AM hora CDMX

Herramientas Adicionales

Asistente IA Comercial

Una herramienta desarrollada especificamente para ayudarte a preparar
reuniones, analizar conversaciones, revisar objeciones y fortalecer tus decisiones
comerciales.

Psicologia de la Persuasion Aplicada a Ventas

Un entrenamiento para comprender cémo influyen principios como autoridad,
prueba social, escasez, reciprocidad, consistencia y contraste dentro de
conversaciones comerciales reales, utilizandolos con criterio y sin caer en
manipulacion.
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Autoconfianza Comercial

Un entrenamiento para trabajar los bloqueos, miedos y resistencias que frenan la
accion comercial: postergar llamadas, evitar prospectar, justificar el precio, ceder
ante la presion o perder seguridad en conversaciones dificiles.

Frameworks y Herramientas Comerciales

Recibiras mapas de conversacion, plantillas, checklists y metodologias listas para
aplicar en tu trabajo diario.

Tu inscripcion incluye
e 8sesionesenvivo
e 34 horas de formaciony practica
e Material complementario grabado
e Comunidad privada de participantes
e Herramientasy recursos descargables
e Frameworks comerciales exclusivos
e Asistente IA Comercial

e Acceso alas grabaciones de todas las sesiones

Una habilidad que te acompanara durante toda tu carrera
Las técnicas cambian, los mercados cambian, y los productos cambian.

La capacidad de entender a las personas, conducir conversaciones y tomar
mejores decisiones comerciales sigue siendo una de las habilidades mas valiosas
para cualquier profesional.

Ese es el propdsito del Sistema Maestro de Ventas: ayudarte a desarrollar un
criterio comercial que puedas aplicar en cada conversacion, durante muchos
anos.



